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Wyniki badania dla Polski

Sprzedaz z odroczonym terminem platnosci

Z przeprowadzonego badania wynika, ze respondenci w Polsce
wydaja sie bardziej sktonni do udzielania kredytu kupieckiego w
transakcjach handlowych B2B kontrahentom krajowym niz za-
granicznym. Transakcje na kredyt stanowity srednio 30,7% facz-
nej wartosci sprzedazy krajowej i 25,6% sprzedazy zagranicznej
B2B. Oba te wyniki sa znaczaco nizsze niz srednie wyniki badania
przeprowadzonego w Europie Wschodniej (42,9% w przypadku
sprzedazy krajowej i 38,4% w przypadku sprzedazy zagranicz-
nej) i w Europie Zachodniej (44,9% w przypadku sprzedazy kra-
jowej i 37,7% w przypadku sprzedazy zagranicznej). Powyzsze
wyniki badania wskazuja na to, ze polscy respondenci s3 mniej
otwarci na oferowanie kredytu kupieckiego niz spétki o podob-
nej pozycji w Europie.

Stosunek sprzedazy na kredyt kupiecki do tacznej
sprzedazy B2B respondentéw w Polsce

Polska

30,7%
I 25,6%
Europa Wschodnia

42,9%
| 38.4%

Kontrahenci krajowi I Kontrahenci zagraniczni

Proba: ankietowane firmy (aktywne na rynkach krajowych i zagranicznych)
Zrodto: Barometr Praktyk Ptatniczych Atradius — maj 2015 .

Wiecej informacji mozna znalez¢ w Zataczniku zawierajacym
dane statystyczne

W ciagu ostatnich dwéch lat odnotowano gwattowny spadek
odsetka transakgcji handlowych B2B zawieranych na kredyt ku-
piecki na polskim rynku krajowym (spadek ten wynidst okoto
11 punktéw procentowych). W przypadku transakcji sprzedazy
za granice w oparciu o kredyt kupiecki obserwuje sie natomiast
tendencje zmienna - na poczatku 2014 r. odnotowano wzrost

Termin ptatnosci faktury
(Srednia liczba dni)

[ 26 bni

Opoznienie w pfatnosci
(Srednia liczba dni)

# 20 pni

odsetka tego rodzaju transakgji, w tym samym okresie biezacego
roku odnotowano spadek. Przyczyna powyzszych spadkéw byt
wzrost liczby przeterminowanych ptatnosci na rynku krajowym i
zagranicznym oraz wzrost wartosci wskaznikéw zalegtych ptat-
nosci (faktury niezaptacone ponad 90 dni po terminie ptatnosci)
w ciagu ostatnich dwdch lat. Z powodu tych wahan podejscie pol-
skich respondentéw do transakcji B2B z odroczonym terminem
ptatnosci jest bardziej konserwatywne.

Sredni termin platnosci

Termin pfatnosci wynidst srednio 24 dni od daty wystawienia fak-
tury w transakcjach B2B w pomiedzy respondentami z Polski a ich
krajowymi kontrahentami. Taka sama liczbe dni odnotowano na
Wegrzech. Termin ten zasadniczo nie zmienit sie w ciagu ostatnich
dwdch lat i jest on o szes¢ dni krétszy niz sredni termin ptatnosci
w Europie Wschodniej (w Europie Zachodniej wynosi on natomiast
34 dni). Sredni termin pfatnosci dla zagranicznych kontrahentéw
respondentéw polskich w ramach transakgcji B2B jest nieco dtuz-
szy iwynosi 27 dni. Ten staty od dwdch lat Sredni termin jest réwny
terminowi odnotowanemu na Wegrzech, przy czym jest on o czte-
ry dni krétszy niz sredni termin stosowany w Europie Wschodniej
(Sredni termin w Europie Zachodniej wynosi natomiast 32 dni).

Przeterminowane faktury B2B

Jak wynika z raportu, w Polsce w przypadku krajowych faktur
istnieje wieksze prawdopodobieristwo opdznienia zaptaty niz w
przypadku faktur zagranicznych. Faktury niezaptacone w termi-
nie stanowity srednio 35,5% krajowych faktur i 29,3% faktur za-
granicznych. Obie te wielkosci sa nizsze niz odpowiednie srednie
wyniki w Europie Wschodniej (41,2% w przypadku sprzedazy kra-
jowej i 34,2% w przypadku sprzedazy zagranicznej) i w Europie
Zachodniej (40,2% w przypadku sprzedazy krajowej i 35,4% w
przypadku sprzedazy zagranicznej). Wyniki badania wskazuja, ze
W ciagu ostatnich dwdch lat w Polsce odnotowano wzrost liczby
przeterminowanych ptatnosci zaréwno w handlu krajowym jak i
zagranicznym. Odsetek przeterminowanych ptatnosci w transak-
cjach krajowych w Polsce wzrést o okoto 7 punktéw procento-
wych, przy czym wzrost ten byt zdecydowanie nizszy niz wzrost
odsetka przeterminowanych pfatnosci w transakcjach zagranicz-
nych, ktéry wynidst ok. 13 punktéw procentowych. Oznacza to,

Europa Wschodnia

30 Dni

Europa Wschodnia

20 Dni
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ze dane dotyczace transakgji krajowych sa nizsze od Sredniej wy-
nikajacej z badania, natomiast dane dotyczace transakgji zagra-
nicznych nie odbiegaja od tej sredniej. Warto jednak zauwazy¢, ze
odnotowany w Polsce wzrost odsetka przeterminowanych faktur
z tytutu transakgji zagranicznych jest najwyzszy sposrod wszyst-
kich przebadanych krajéw w Europie Wschodniej, wiacznie ze
Stowacja. W Polsce, wskazniki zalegtych ptatnosci od kontrahen-
téw krajowych sa prawie tak wysokie jak od kontrahentéw zagra-
nicznych. Naleznosci przeterminowane mogace stac sie przed-
miotem postepowania windykacyjnego stanowity 6,3% tacznej
wartosci krajowych naleznosci z tytutu transakcji B2B. Odsetek
ten jest nizszy od sredniej odnotowanej w Europie Wschodniej
(7,2%) i Europie Zachodniej (7,6%). Stosunek przeterminowanych
naleznosci z tytutu transakcji zagranicznych do tacznej wartosci
naleznosci z tytutu transakcji zagranicznych B2B wynosi srednio
5,1%. Wielkos¢ te mozna poréwnac ze srednia wynoszaca 6,7%
dla Europy Wschodniej i 7% dla Europy Zachodniej. Warto zwrdcic¢
uwage na zmiennosc¢, jaka charakteryzowata wskazniki zalegtych
ptatnosci w Polsce w ciagu ostatnich dwdch lat — na poczatku
2014 r. odnotowano spadek tych wskaznikéw, natomiast rok
pézniej w analogicznym okresie nastapit ich wzrost.

Sredni odsetek faktur B2B
niezaptaconych ponad 90 dni po terminie

Polska
6,3%

] 5,1%

Europa Wschodnia

7,2%

] 6,7%

Kontrahenci krajowi [ Kontrahenci zagraniczni

Proba: ankietowane firmy (aktywne na rynkach krajowych i zagranicznych)
Zrodto: Barometr Praktyk Ptatniczych Atradius — maj 2015 .

Wiecej informacji mozna znalez¢ w Zataczniku zawierajacym
dane statystyczne

Sprzedaz z odroczonym
terminem ptatnosci

28,2%

Europa Wschodnia

40,7% Europ
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Zaptacone w terminie

Wysokos¢ wskaznika rotacji naleznosci zadeklarowana przez re-
spondentéw w Polsce stanowi odzwierciedlenie czasu oczekiwa-
nia na zaptate przeterminowanych faktur (krajowych i zagranicz-
nych) - wskaznik ten wynosi 80 dni (blisko 0 10 dni wiecej niz dwa
lata temu). Wynik ten znaczaco przewyzsza srednia dla Europy
Wschodniej, ktéra wynosi 59 dni (Srednia dla Europy Zachodniej
wynosi natomiast 48 dni). Wskaznik rotacji naleznosci w Polsce
jest takze najwyzszy sposréd wszystkich uwzglednionych w ba-
daniu krajéw z Europy Wschodniej, z wyjatkiem Wegier, w ktérych
wskaznik ten byt na takim samym poziomie. Moze to oznaczac,
ze w Polsce istnieje znaczaco wiecej dtugo przeterminowanych
faktur o wysokiej wartosci niz w innych krajach w Europie.

Srednie op6Znienie platnosci

Kontrahenci krajowi i zagraniczni B2B respondentéw z Polski
ptaca za faktury srednio po uptywie 20 dni od dnia wymagalno-
sci. Jest to wynik zgodny ze Srednim wynikiem badania w odnie-
sieniu do catej Europy. Oznacza to, ze polscy dostawcy otrzymuja
ptatnosci z tytutu faktur za transakcje B2B srednio po uptywie
ok. 45 dni od daty wystawienia faktury. Srednia dtugosc tego ter-
minu w Europie Wschodniej wynosi okoto 50 dni, hatomiast w
Europie Zachodniej - 56 dni. W ciagu ostatnich dwdch lat w za-
kresie sredniej dtugosci opdznienia w regulowaniu ptatnosci na
polskim rynku krajowym odnotowano znaczace wahania, pod-
czas gdy srednia dtugos¢ opdznienia w regulowaniu ptatnosci
przez kontrahentéw zagranicznych ksztattowata sie podobnie.
Obecnie respondenci w Polsce otrzymuja ptatnosci za faktury z
tytutu krajowych transakcji B2B o tydzien wczesniej, a z tytutu
faktur zagranicznych - o 10 dni wczesniej niz odnotowano dwa
lata temu. Otrzymywanie ptatnosci po terminie oraz koniecznos¢
przenoszenia na kolejne okresy nieuregulowanych naleznosci z
tytutu transakcji handlowych moze mie¢ negatywny wptyw na
rentownos¢ przedsiebiorstw. To wtasnie z tego powodu wiecej
respondentéw z Polski (20%) niz z Europy Wschodniej (16%) i
Europy Zachodniej (18%) uznaje koniecznos¢ ograniczania kosz-
téw za jedno z najwiekszych wyzwan w zakresie rentownosci
przedsiebiorstw w 2015 r. Jednak za najwieksze wyzwanie, z
jakim beda musieli zmierzyc sie w tym roku, wiekszos¢ respon-
dentéw w Polsce (25%) uznaje mozliwy spadek obrotéw handlo-
wych swojego przedsiebiorstwa. Odsetek odpowiedzi w Europie
Wschodniej wynidst 22%, a w Europie Zachodniej - 20%.

Przeterminowane

Niesciggalne
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ZALACZNIK ZAWIERAJACY
DANE STATYSTYCZNE
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Najwazniejsze powody opdéZnien w regulowaniu ptatnosci

57,6% ankietowanych przedsiebiorstw w Polsce (60% w Europie
Wschodniej i 51,4% w Europie Zachodniej) za najczestsza przy-
czyne opdznionego regulowania ptatnosci krajowych uznato brak
ptynnosci kontrahentéw B2B. Zdaniem 40,5% respondentéw w
Polsce (41,4% w Europie Wschodniej i 37% w Europie Zachodniej)
jest to takze najczestsza przyczyna opdznien w regulowaniu
ptatnosci zagranicznych. Odsetek polskich respondentéw, ktérzy
odnotowali opdZnione ptatnosci za faktury z powodu trudnosci
finansowych kontrahentéw B2B, spadt gwattownie na poczatku
2014 r., natomiast w tym roku ponownie wzrést, najbardziej na
rynku krajowym. Drugim najczesciej deklarowanym przez re-
spondentéw w Polsce powodem opdzniert w regulowaniu ptat-
nosci za faktury przez kontrahentéw B2B jest uznawanie przez
nich nieregulowania faktur w terminie za sposéb na finansowanie
biezacej dziatalnosci. Podobne odpowiedzi otrzymano w Europie
Wschodniej i Zachodniej. W kraju odpowiedzi takiej udzielito bli-
sko 40% respondentéw, co stanowito wynik nieco wyzszy niz w
Europie Wschodniej (34,8%) i Europie Zachodniej (34,1%). Blisko
30% respondentéw z Polski uznato powyzsze podejscie za przy-
czyne opdznien w ptatnosciach zagranicznych, przy czym w Pol-
sce odsetek ten byt nieznacznie wyzszy niz w Europie Wschodniej
(25,5%) i Europie Zachodniej (29,4%). Nalezy zwrdci¢ uwage, ze
wiecej respondentéw z Polski (20%) niz z Europy Wschodniej (ok.
10%) uznato spory za przyczyne op6znienia w regulowaniu ptat-
nosci za faktury krajowe i zagraniczne.

Najwieksze wyzwanie w zakresie dgzenia do
zapewnienia rentownosci dzialalnosci w 2015 r. -
koniecznos¢ ograniczania kosztow

Polska

] 25%

Europa Wschodnia

] 22%

Proba: ankietowane firmy (aktywne na rynkach krajowych i zagranicznych)
Zrodto: Barometr Praktyk Ptatniczych Atradius — maj 2015 .

Wiecej informacji mozna znalez¢ w Zataczniku zawierajacym
dane statystyczne

Niesciagalne naleznosci

Zadeklarowany przez respondentéw w Polsce odsetek nalezno-
sci niesciagalnych (ok. 1%) pokrywa sie ze srednim wynikiem dla
Europy Wschodniej (Sredni wynik dotyczacy Europy Zachodniej
wynidst natomiast 1,2%). Wartos¢ odpiséw z tytutu naleznosci
krajowych przewyzsza wartos¢ odpiséw z tytutu naleznosci za-
granicznych. Wedtug wiekszosci respondentéw w Polsce (30%)
niesciagalne naleznosci krajowe B2B dotycza najczesciej sekto-
ra budowlanego. Natomiast w zakresie niesciagalnych nalezno-
sci zagranicznych B2B odpisy dotyczyty gtdwnie sektora ustug,
débr konsumpcyjnych, budowlanego i chemicznego. Wiekszosc
respondentdw z Polski (56%) za przyczyne niesciagalnosci nalez-

nosci B2B uznata bankructwo kontrahentéw lub zamkniecie przez
nich dziatalnosci. Drugim najczestszym powodem koniecznosci
dokonywania odpiséw jest brak skutecznosci w Sciaganiu nalez-
nosci (37% respondentéw). Oba wyniki s3 zgodne ze Srednim wy-
nikiem badania. Aby uzyska¢ wiecej informacji na temat praktyk
w zakresie windykacji naleznosci z tytutu transakgcji B2B, prosimy
0 zapoznanie sie z raportem Global Collections Review opracowa-
nym przez firme windykacyjna Atradius Collections (do bezptat-
nego pobrania po dokonaniu rejestracji), dostepnym od 19 maja
2015 r. na stronie internetowej www.atradiuscollections.com.

Przeterminowane Praktyki platnicze z podzialem
na sektory

Ankietowani w Polsce zadeklarowali sktonnos¢ do przyznawania
kredytu kupieckiego gtéwnie kontrahentom B2B z nastepuja-
cych sektoréw: chemicznego, budowlanego, débr konsumpcyj-
nych, ustug i wyrobow tekstylnych. Terminy ptatnosci przyzna-
wane kontrahentom B2B w sektorze chemicznym i budowlanym
sa dtuzsze niz srednia krajowa. Najdtuzsze terminy ptatnosci
przyznaje sie kontrahentom w sektorze chemicznym (Srednio
35 dni w przypadku transakgcji krajowych i 37 dni w przypadku
transakgji zagranicznych), a nastepnie kontrahentom w sektorze
budowlanym (30 dni w przypadku transakgji krajowych i 32 dni
w przypadku transakcji zagranicznych). W sektorze budowlanym
odsetek przeterminowanych faktur z tytutu transakgji krajowych
jest wyzszy niz Srednia krajowa (ptatnosci przeterminowane
stanowia jedna trzecia wartosci sprzedazy na kredyt). Ptatno-
sci przeterminowane z powodu braku wystarczajacych srodkéw
wystepuja najczesciej w sektorze chemicznym (68% responden-
téw), w ktérym odnotowuje sie najdtuzsze opdznienia w regu-
lowaniu ptatnosci, a takze w sektorze budowlanym. Najwyzszy
poziom przeterminowanych ptatnosci wystepuje natomiast w
sektorze ustug, w ktérym jest on wyzszy niz srednia krajowa. W
ciagu nadchodzacych 12 miesiecy wiekszos¢ respondentéw w
Polsce przewiduje nieznaczne pogorszenie sie zachowan ptatni-
czych kontrahentéw B2B w sektorze chemicznym (ok. 45% re-
spondentéw w odniesieniu do kontrahentéw krajowych i ok. 30%
w odniesieniu do kontrahentéw zagranicznych). Polscy respon-
denci oczekuja poprawy zachowan ptatniczych kontrahentéw
zagranicznych B2B w sektorze wyrobdéw tekstylnych. W innych
sektorach nie przewiduje sie zadnych innych znaczacych zmian
w zakresie zachowan ptatniczych kontrahentéw B2B.

Aby dowiedzie¢ sie wiecej na temat projektu badania w ramach
Barometru Praktyk Ptatniczych Atradius, zapoznaj sie z raportem dla
danego regionu.

Aby uzyska¢ wiecej informacji na temat zabezpieczenia swoich
naleznosci od kontrahentéw przed opéznieniami w zaptacie, odwiedz
strone internetowa firmy Atradius lub - aby uzyska¢ odpowiedZ na
bardziej szczegétowe pytania - nagraj wiadomosc, a nasz specjalista ds.
produktéw skontaktuje sie z Toba.
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Zalacznik zawierajgcy dane statystyczne

Eastern Europe: proportlon of total B2B sales made on credit 3
Average payment terms recorded in Eastern Europe (average days) 4
Eastern Europe: proportlon of domestic and forelgn past due B2B invoices 5

Eastern Europe: main reasons for payment delays
by domestic B2B customers 6

Eastern Europe: main reasons for payment delays

by foreign B2B customers 7

The greatest challenge to business prof1tab111ty in 2015 for

respondents in Eastern Europe 9

Zatacznik zawierajacy dane statystyczne jest czescia wydanej w
maja 2015 r. edycji Barometru Praktyk Ptatniczych Atradius (ba-
dania dla Europy Wschodniej), ktére dostepne jest pod adresem
www.atradius.com/Publications/Payment Practices Barometer.
Zatacznik jest dostepny do pobrania w formacie PDF (wytacznie
w jezyku angielskim).

Zastrzezenie

Niniejszy raport stuzy wytacznie do celéw informacyjnych i nie nalezy go traktowac jako zalecenia dotyczacego
okreslonych transakgji, inwestycji czy strategii. Odbiorcy tych informacji powinni podejmowac witasne, niezalezne
decyzje, zaréwno w zakresie transakcji handlowych, jak i innych transakcji. Cho¢ dotozylismy wszelkich staran, by
informacje zawarte w niniejszym raporcie pochodzity z wiarygodnych Zrédet, firma Atradius nie ponosi odpowie-
dzialnosci za jakiekolwiek btedy i pominiecia ani za rezultaty wykorzystania tych informacji. Wszystkie informacje
zawarte w niniejszym raporcie przedstawiono w stanie takim, w jakim zostaty pozyskane, bez gwarancji co do ich
kompletnosci, doktadnosci, aktualnosci ani rezultatéw ich wykorzystania, ani zadnej innej gwarancji wyraznej lub
dorozumianej. W zadnym wypadku sp6tka Atradius, powiazane z nig spétki osobowe lub kapitatowe, lub jej part-
nerzy, agenci i pracownicy nie ponosza odpowiedzialnosci wobec odbiorcy raportu ani wobec zadnej innej osoby
za jakiekolwiek decyzje lub dziatania podejmowane na podstawie informacji zawartych w niniejszym raporcie ani
za zadne za szkody posrednie, wtérne lub podobne szkody, nawet jesli ostrzezono nas o mozliwosci wystapienia
takich szkdd.

Prawa autorskie Atradius N.V. 2015
Jezeli uznates ten raport za przydatny, odwiedzZ nasza strone internetowa www.atradius.com. Znajdziesz tam wiecej
publikacji firmy Atradius na temat gospodarki Swiatowej, takich jak raporty dotyczace poszczegdlnych krajéw, ana-

lizy branzowe, porady w zakresie zarzadzania wierzytelnosciami oraz opracowania na aktualne tematy biznesowe.

Korzystasz z Twittera? Sledz @Atradius lub wyszukaj #atradiusppb, aby mie¢ dostep do najnowszej edycji badania.

BAROMETR PRAKTYK PLATNICZYCH ATRADIUS - WYNIKI NA MAJ 2015 R.

WYNIKI BADANIA
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DANE STATYSTYCZNE



http://global.atradius.com/creditmanagementknowledge/publications/atradius-payment-practices-barometer-may-2015-statistical-appendix-eastern-europe.html
http://www.atradius.com
http://global.atradius.com/creditmanagementknowledge/publications/atradius-payment-practices-barometer-may-2015-statistical-appendix-eastern-europe.html
http://global.atradius.com/creditmanagementknowledge/publications/atradius-payment-practices-barometer-may-2015-statistical-appendix-eastern-europe.html
http://global.atradius.com/images/stories/Publications/payment_pratices/Round14/ppb15_survey-design_eastern-europe-en_fin.pdf

Potacz sie z firma Atradius
za posrednictwem mediéw
spotecznosciowych

You

Atradius Credit Insurance NV
Spélka Akcyjna - Oddzial w Polsce ul. Prosta 70 00-838 Warszawa
Polska

info.pl@atradius.com
www.atradius.pl
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